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Unser Thema diesmal: 
Preiswerte Schritte zur Gebäudeautomation

Eltako Smart Home – die preiswerten Schritte zur Gebäudeautomation

Wie kommen Ihre Kompetenz und 
Ihre Erfahrung zu den Kunden?

Diverse Direktanbieter von Smart Home-Produkten sprechen 
Endanwender gezielt über TV- und Internet-Werbung an, 
ohne auf die langjährige Kompetenz und Erfahrung des 
 Elektrohandwerks zu verweisen. 

Mit dem neuen Eltako Smart Home bringen wir Sie 
wieder ins Spiel: qualifi zierte Beratung, Installation 
und Inbetriebnahme, bis hin zur späteren Nachrüstung 
und Erweiterung. Alles aus Ihrer Hand!

Auch der bewährte Vertrieb über den Elektrogroßhandel ist 
uns wichtig.

Um dem Endanwender eine preisliche Alternative zu den 
Direktangeboten zu ermöglichen, lässt sich die gewohnte 
 Eltako-Wertschöpfung über die Produkte hier leider nicht 
erzielen. Weder für den Großhandel noch für uns. 
Sie  bekommen jedoch innovative Qualitätsprodukte in die 

Hand, mit denen Sie bei Ihren Kunden Kompetenz bei modernster Gebäudetechnik unter 
Beweis s tellen können. Dies und die Installationskosten ergeben Ihre Wertschöpfung.

Lassen Sie uns heute gemeinsam handeln, um auch morgen noch 3-stufi g präsent zu 
sein!  Bestellen Sie die Eltako Smart Home-Zentrale mit Ergänzungspaketen bei dem 
Großhändler Ihrer Wahl zur Direktlieferung.

Unsere Gebietsrepräsentanten und unsere technische Hotline helfen Ihnen gerne. 
Kontaktdaten unter eltako-funk.de

 Download Prospekt unter http://www.eltako.com/de/downloads/prospekte/
eltako-smart-home-die-preiswerten-schritte-zur-gebaeudeautomation.html
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